
Con Linea Computers
e l’integrazione di OpenAPI

puoi risolvere e:

Guardiamo queste funzioni nel dettaglio >

Trovare nuovi lead

Importa nuovi contatti verificati, provenienti da fonti 
pubbliche e commerciali. 

Ma dove li prende OpenAPI questi dati?

OpenAPI pesca da una vasta rete di fonti autorevoli, 
tra cui:
• Database camerali (come il Registro delle Imprese)
• Provider di dati B2B internazionali
• Fonti open data verificate
• Profili social e web aziendali
• Realtà specializzate in business intelligence

Così non è possibile costruire relazioni 
commerciali efficaci, né fare marketing mirato. 

È come cercare di vendere al buio.

Un CRM non è utile per quanti nomi contiene, 
ma per quanto sai su ciascuno di essi. E se i 
dati non parlano… stai solo sprecando 
potenziale.

Fermati un attimo e guarda dentro al tuo CRM. Hai davvero uno 
strumento strategico o solo una rubrica digitale? Troppo spesso le 
aziende si ritrovano con database popolati da nomi incompleti, email 
mancanti, numeri di telefono non verificati, lead privi di uno storico, 
clienti senza dettagli su abitudini d’acquisto, settore, o preferenze.

Dai potenza al tuo CRM
con nuovi lead,

l’arricchimento automatico
 dei dati e il Safe Gate Report!

Con l’integrazione OpenAPI, il tuo CRM di Odoo 
diventa più utile e potente

Il problema dei CRM poveri di contatti e di dati

Trovare nuovi lead1

Arricchire con nuovi dati2

Safe Gate Report3
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Arricchimento dati

Il modulo di arricchimento dati lavora 
direttamente all’interno del CRM, sulle 
schede Lead, Azienda o Contatto. Ecco cosa 
succede, passo dopo passo.

1. Inserisci un dato minimo (di solito la 
partita IVA) e parte la ricerca.

2. OpenAPI e�ettua una chiamata al 
proprio motore di dati. Appena inserito il 
dato, il sistema invia una richiesta ai server 
che iniziano a scandagliare le fonti collegate.

3. I dati vengono incrociati e verificati
OpenAPI confronta le informazioni 
provenienti da fonti diverse, rimuove le 
incongruenze, sceglie i valori più affidabili.

4. Odoo si arricchisce in automatico
La scheda viene popolata con:
• Dati anagrafici completi, indirizzo
• Settore merceologico (codice ATECO)
• Numero dipendenti
• Fatturato stimato
• Nomi dei referenti

5. Log, storicizzazione e personalizzazione 
e da questo momento tutte le modifiche 
sono tracciate.
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APPLICA CRITERI
Imposti i criteri del tuo cliente ideale

scegliendo tra diversi filtri utili

Odoo ricerca nei database esterni
autorevoli trovando corrispondenze di

aziende relativamente ai filtri selezionati

I nuovi lead verificati arrivano
direttamente dentro Odoo completi

di tantissimi dati utili

RICERCA

RICEZIONE DEI DATI

COME
FUNZIONA?

Safe Gate Report 
(KYC/KYB)
Ingresso in sicurezza
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A COSA SERVE QUINDI?

Il concetto di KYC (Know Your Customer) e KYB 
(Know Your Business) si riferisce alla procedura di 
verifica dell’identità e della legittimità di clienti e 
aziende, fondamentale per prevenire frodi, garantire 
la conformità normativa e tutelare la sicurezza delle 
transazioni.

In Odoo, se abbinato a una funzione tipo "Safe Gate 
Report", questo sistema può essere pensato come 
una barriera di sicurezza digitale o fisica, integrata.
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Tramite OpenAPI integrato con Odoo puoi 
verificare l’identità di clienti o aziende prima di 
autorizzare accessi, transazioni o collaborazioni. 

Questo sistema, che 
chiameremo Safe Gate 
Report, puoi pensarlo 
come una barriera di 
sicurezza digitale o 
fisica, integrata nel tuo 
CRM.

RISK
REPORT

GRADO DIAFFIDABILITÀ



L’integrazione tra Odoo CRM e OpenAPI è 
lo strumento ideale per tutte quelle realtà 
che vogliono fare davvero leva sui dati, 
ottimizzare i flussi di lavoro e trasformare il 
CRM in un asset strategico. 

Ecco a chi può servire:

Per chi è pensato?

Aziende con un CRM povero di 
informazioni

Team di marketing e vendite

Chi cerca nuovi lead a�dabili

Aziende B2B che vogliono fare 
esplorare nuovi mercati e partnership

Realtà che gestiscono accessi,
trasporti o collaborazioni esterne

Chi lavora in settori regolamentati
o ad alta complessità

Aziende che vogliono digitalizzarsi 
davvero

Prima provi poi acquisti!
Prenota la tua demo

personalizzata:

 

oppure visita:

CHIAMACI 0721 414252

SCRIVICI A
info@lineacomputers.com

spazio.lineacomputers.com/crm

Il nostro servizio OpenAPI utilizza un sistema a 
gettoni prepagati: ogni richiesta e�ettuata 

tramite l’API ha un costo espresso in gettoni, in 
base alla complessità del servizio.

ESEMPIO PACCHETTO:
     
       Ricarica €50 che equivalgono 
       a 500 gettoni
       (valore unitario: €0,10/gettone)

QUANTO COSTA UN SERVIZIO?
Ogni richiesta effettuata ha una
tariffa a gettoni, che varia in base
al tipo di operazione.

Esempio pratico:
Una chiamata API da 3 gettoni ti fa
spendere 0,30 cent

VANTAGGI
• Paghi solo per ciò che usi
• Controllo completo sul tuo budget
• Tariffe a partire da pochi gettoni

Scopri come funziona
il sistema a gettoni

1 GETTONE = 0,10€


